Contrôle S1
Outils informatiques pour la gestion
	GROUPE
	NOM
	PRENOM
	NOTE

	
	
	
	


Durée : 55 mn

A rendre :

· Ce document complété, avec vos noms, même si vous ne répondez à aucune question ;
· Le fichier affacturage_LMA.xls à laisser dans son répertoire.
Documents autorisés : aucun (aide d’Excel permise)
La société LMA est spécialisée dans l’affacturage, une activité consistant à prendre en charge le recouvrement de factures, par transfert de créance d’une entreprise cliente à l’affactureur LMA. 
Une entreprise cliente se décharge auprès de LMA d’une facture et perçoit immédiatement son montant, déduit d’une commission d’affacturage, qui couvre les frais de gestion, et d’une commission de financement qui couvre l’avance consentie par l’affactureur et les risques financiers. LMA est responsable du recouvrement et assume les éventuelles pertes. En raison de ce risque, l’affactureur peut refuser certaines factures.
Le processus détaillé consiste pour un client à transmettre régulièrement ses factures à la société LMA. Celle-ci émet un bordereau de prise en charge chaque mois à destination de tous ses clients, en indiquant la liste de toutes les factures du mois, celles qui sont prises en charge, les montants des commissions et enfin le montant payés au client.

Les règles de calcul sont les suivantes :

1) La base d’affacturage est constituée du montant total des factures de doit et d’avoir prises en charge, car la commission d’affacturage rémunère la gestion des comptes, pour quelque facture que ce soit.
2) La base de financement est formée du crédit accordé au client, soit le total des factures de doit moins le total des factures d’avoir prises en charge.

3) Ces deux bases permettent de calculer les commissions selon des taux que nous considérerons comme des paramètres.

4) La TVA est appliquée uniquement à la valeur ajoutée non financière générée par l’affactureur, soit à la commission d’affacturage. Le client paie donc la TVA au taux normal sur cette commission.
5) Finalement le client doit payer deux commissions plus la TVA ; la somme des trois est donc déduite du montant pris en charge par l’affactureur, c’est-à-dire de la base de financement ; ainsi ce montant est ce que LMA verse effectivement à son client en échange des créances transférées.
En tant que gestionnaire expert du logiciel Excel au sein de la société LMA, vous avez la charge de créer un classeur Excel qui permet d’éditer le bon de pris en charge mensuel pour n’importe quel client. Ce classeur a été incomplètement réalisé par un de vos collègues et vous devez le compléter en suivant les questions posées.
Le classeur à compléter est affacturage_LMA.xls. Il est composé de deux feuilles :

· « facture » : le bon de prise en charge qui vous devez compléter, décrit en figure 1 et 2 ;

· « clients » : liste des clients de LMA.

Le classeur fonctionne de la sorte :

1) La feuille « facture » contient à droite les paramètres utilisés dans les formules de calcul du bordereau, dont le numéro de client.

2) L’utilisateur saisit le numéro de client, le numéro de bon puis la liste des factures du mois en cours, en entrant pour chacune son numéro, le nom du débiteur, le montant de doit ou le montant d’avoir et enfin une croix (petit « x ») pour désigner les factures prises en charge par LMA.

3) Les informations du client sont récupérées de la feuille « clients », selon le numéro saisi, toutes les autres valeurs du bordereau étant automatiquement calculées.
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5 EN CHARGE PARAMETRES

6 n® client 3
7 La Mancelle dafacturage ftaux TVA 186%
8 34 rue Victor Hugo ftau afacturage 1.5%)
] 72000 LE MANS ftaus financement 1 0%
10 ftaus financement 2 6.0%
11 Client : ftau perte 20%
12 Période avril 2009 Groupement des Distributeurs et Réparateurs Mercedes coit facture 2400 €|
13 N 257 75 av Frangois Mitterand

14 Date 26/4/2009 72000 LE MANS

15

16 Facture n° Débiteur Doit Avoir. Montant | Prise en charge

17 451 |Morgan & cie 6527020 € 6527020 € X MARGE

16 1453 |Strajiski SA 299250 ftaus financement 0%
19 1454 |Sandoval 72100 €] 72100 €] x seul rent

a0 1455 |SARD 617562€ 617562€ x recettes

21 1455 |Litop 258 60 €| 25860 € x pertes

2 1457 |Sandoval 19870 € 19870 € x charges

pel marge

24 [taux marge

2

%

27

il 723577 ¢ TB 0 €] 7210712 €] 5

23

El] Total base aftacturage] 7262432 €

Eil Total base financement 7210712 €

2

k] Taux Base Déduction Montant

34 Financement 72107 12 ¢

S Cormmission daffacturage 15%) 7262432 € 108936 €]

] VA 186% 106936 €| 21352 €]

57 Cormmission de financerment 10% 7210712 € 793178 €

Ed] Total des déductions

39 Virement bancaire





Figure 1
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6 n® client 3
7 La Mancelle dafacturage ftaux TVA 186%
8 34 rue Victor Hugo ftau affacturage 1.5%)
] 72000 LE MANS ftaus financement 1 0%
10 ftaus financement 2 6.0%
11 Client : ftau perte 20%
12 Période avril 2009 Groupement des Distributeurs et Réparateurs Mercedes coit facture 2400¢€|
13 N 257 75 av Frangois Mitteand

14 Date 26472009 72000 LE MANS

15

16 Facture n° Débiteur Doit Avoir. Montant | Prise en charge

17 451 |Morgan & cie 65 270,20 € 65 270,20 €] X MARGE

16 1453 |Strajiski SA 299250 ftaus financement 0%
19 1454 |Sandoval 72100 €] 721 00 €] X seul rent

a0 1455 |SARD 617562 € 617562 € x recettes

21 1455 |Litop 25860 €| 25860 € x pertes

2 1457 |Sandoval 19870 € 19870 € x charges

pel marge

24 [taux marge

2

%

27

il 723577 ¢ TB 0 €] 7210712 €] 5

23

El] Total base affacturage] 7262432 €

Eil Total base financement 7210712 €

2

k] Taux Base Déduction Montant

34 Financement 72107 12 ¢

S Cormmission daffacturage 15%) 7262432 € 108936 €|

] VA 186% 106936 €| 21352 €]

57 Cormmission de financement 110% 7210712 € 793178 €

Ed] Total des déductions

E Viirement bancaire





Figure 2

	Questions

	1
	Complétez la feuille « facture » du classeur affacturage_LMA de façon à ce qu’elle soit identique à celle de la figure 1, en prenant soin :

· de corriger la mise en forme : logo à insérer, titre à cadrer, certains textes à cadrer, bordures à définir ;

· d’entrer les valeurs de paramètres en haut à droite ;

· de saisir les formules de calculs, selon les indications de la figure 2, qui permettront d’aboutir au montant du virement bancaire ;
· formater ces cellules de formule, pour respecter le symbole d’euro, les décimales,…

Vous constaterez que les données du bordereau n° 257 de la figure 1 sont déjà saisies dans le classeur.

Notes : la figure 2 reprend la feuille de la figure 1, avec des légendes indicatives à ne pas reproduire !

	2
	Établissez et saisissez les 6 formules manquantes du tableau « MARGE », selon les règles suivantes :

· le seuil de rentabilité est le montant minimum d’une facture rentable (qui ne fait pas baisser la marge), soit :
cout facture / (taux effectif de financement + taux d’affacturage – taux de perte)  ;
· la recette est constituée de la somme gagnée par LMA avec ce bon de prise en charge, soit l’ensemble des commissions  ;
· la perte est calculée comme le taux de perte appliqué à la base de financement  ;
· les charges résultent du coût fixe (« coût facture ») généré par chaque facture prise en charge ;
· marge = recette – perte – charge ;
· taux de marge = marge / base de financement.

	3
	Insérez en B17 une formule qui donne « x » en gras si la facture en ligne 17 est de doit et si son montant est strictement inférieur au seuil de rentabilité, et rien dans le cas contraire. Cette petite croix désigne donc les factures non rentable.

Dupliquez cette formule de B18 à B27 pour qu’elle s’applique directement à toutes les lignes de factures. 

	4
	Colorez le fond de la cellule du taux de marge automatiquement selon ce taux :

· en rouge, si le taux est strictement inférieur à 5% ;

· en orange, si le taux est compris entre 5% (inclus) et 10% (non inclus) ;

· en vert, si le taux est supérieur ou égal à 10%.

	5
	Saisissez le bon suivant :

bon n° 258

client n° 7

facture n° 624A de « Kaplan », non prise en charge, montant de doit de 5230 €
facture n° 632B de « Ziteck SA », prise en charge, montant d’avoir de 1452.60 €

facture n° 625A de « Ziteck SA », prise en charge, montant de doit de 319 €

facture n° 647A de « Fabiola », prise en charge, montant de doit de 2400 €

Indiquez ici les valeurs que vous obtenez :

Montant à payer (« virement bancaire »)

Marge

Taux de marge



	6
	Avec ce bon n° 258, quel taux minimal d’affacturage à 10-1 près (une décimale) permet d’avoir un taux de marge « vert », supérieur ou égal à 10% ?




Logo de LMA à insérer





LMA verse ce montant (financé – déduction) au client ; les frais et la TVA sont déduits car le client les paie





La somme des trois déductions





Le montant financé





Les montants de base pour appliquer les taux





Les taux d’affacturage et de TVA repris des paramètres, le taux de financement repris du taux calculé dans la table MARGE (soit 8%, soit 11%)





Nombre de factures prises en charge





Somme des montants





Somme des montants de factures d’avoir prises en charge





Somme des montants de factures de doit prises en charge





Montant de la facture (avec + ou – selon doit/avoir), formule déjà présente. Ce montant ne doit pas s’afficher si la facture n’est pas prise en charge (à faire)





Le taux de financement appliqué, soit le 1er taux si la base de financement est inférieure ou égale à 5000 €, ou le second taux dans le cas contraire.





Numéro du client traité





Adresse du client récupérée de la liste, correspondant au n° saisi





Mois et année de la date du jour affichée plus bas





Date du jour automatique





Zone des factures, potentiellement remplie





Titre à cadrer et centrer (occupation des colonnes G et H et des lignes 3 à 5)








